APA A es 
ER ETA o 


SUPLEMENTO ESPECIAL 


Crédito 
Argentino 


Quilmes 


Galicia (sin 
gastos de 
precancelación) 


Galicia (con 
gastos 
precancelación) 


Galicia (en:$ 
con 
amortización 
acelerada) 


Holandés 


Del Lavoro 


Boston 


Francés 


desde 10.000 u$s; hasta 
55% del valor del inmueble 


desde 10.000 u$s; hasta 
50% del valor del inmueble 


desde 10.000 u$s; hasta el 
50% del valor del inmueble 


desde 10.000 


desde 10.000 


hasta 200.000 u$s; hasta el 
50% del valor del inmueble 


hasta el 50% del valor del 
inmueble 


hasta 200.000 u$s; hasta el 
70% del valor del inmueble 


por el 60% del valor del 
inmueble, hasta un máximo 
de 80.000 


desde 15.000; hasta el 55% 
del valor del inmueble 


desde 10.000; hasta el 55% 
del valor del inmueble 


hasta 35.000'o el 70% del 
valor del inmueble 


EN AÑOS 


hasta 10 


hasta 10 en 
u$s; hasta 
5en$ 


hasta 12 


hasta 10 


hasta 10 


hasta 10 


en u$s: hasta 
15; en $: 
hasta 5 


hasta 10 


hasta 10 


en u$s; hasta 
20; en $: 
hasta 5 


hasta 10 y 15 


hasta 10 


u$s; 16 $; 20 


hasta u$s 
55.000; 14,75; 
por más: 13,75 


17,93 (variable) 


u$s: 13 
variable $: 18 


u$s: 17,5 $:.2 
mensual 


hasta 10: 18; 
hasta 15: 17 


RELACION 
CUOTA/ 
INGRESO 


hasta 35% 


hasta 20% 


hasta 20% 


hasta 20% 


hasta 20% 


hasta 25% 


hasta 20% 


hasta 25% 


hasta 30% 


hasta 25% 


hasta 20% 


COMISIONES 
Y GASTOS 
DEL BANCO 


39,18% 


Por Gerardo Yomal 


n el departamento 
inmobiliario del 
Banco Río quien re- 
cibe ala gente no es 
la habitual recepcio- 
nista sino directa- 
mente una escribana. Es tal el boom 
de los créditos hipotecarios que dia- 
riamente ese banco realiza más de 
cuarenta escrituras en Capital y el 
Gran Buenos Aires. Obviamente, el 
fenómeno se repite en todas las enti- 
dades que se lanzaron al mercado, y 
que si bien se enfrentan con un pú- 
blico ávido de acceder a un présta- 
mo, se están trenzando en una dura 
batalla por captar la mayor cantidad 
posible de clientes, con una variedad 
de ofertas que se amplía todas las se- 
manas. Según unrelevamiento de Pá- 
gina/12, ya se otorgaron créditos por 
más de 1000 millones de dólares, y 
enlos bancos se asegura que hay mu- 
chos más fondos disponibles. 

“La mayoría de los tomadores per- 
tenece a la clase media-media”, ase- 
gura Agustín Suárez Velázquez, ge- 
rente inmobiliario de banco del gru- 
po Pérez Companc. Aunque las tasas 
de interés reales todavía son algo ele- 
vadas si se las coteja con las vigen- 
tes en economías con larga estabili- 
dad, y apesar de que elendeudamien- 
toen dólaresconllevaelriesgo deuna 
futura devaluación (en las últimas se- 
manas se multiplicó la oferta de cré- 
ditos en pesos), era tanta la demanda 
insatisfecha de vivienda y en parti- 
cular de un techo financiado que la 
respuesta del público ha sido impre- 
sionante. Además, hay que tener en 
cuenta que ante la posibilidad de ac- 


“ceder a un crédito los inquilinos rea- 


lizan una comparación que cae de 
maduro: por un crédito de 30.000 dó- 
lares la cuota mensual oscila en los 
500 pesos, que es el valor aproxima- 
do de un alquiler. 

En el Galicia se repite el vértigo 
del Río. Un ejecutivo del banco con- 
tó que “en sólo una semana 6000 per- 
sonas realizaron consultas a través 
del sistema de telemarketing, y más 
de 8000 se acercaron a las sucursa- 
les para hacer averiguaciones”. 

Pero por sobre las consultas la re- 
alidad es contundente: contabilizan- 
dolo que ya otorgaron seis de losban- 
cos líderes, se llega a casi 1000 mi- 
llones de dólares repartidos en unas 
40.000 operaciones. 

La expectativa es aún mayor. Pa- 
ra Fernando Dionisi, gerente de pro- 
ducto del Boston, “existen no menos 
de medio millón de fámilias con in- 
gresos superiores a 1500 dólares 
mensuales que pueden estarinteresa- 
das en este tipo de créditos”. 


RECICLANDO 


La estabilidad en los precios y fun- 
damentalmente en el tipo de cambio 
fue sin lugar a duda uno de los requi- 
sitos principales del boom. Pero tan 
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NACIONAL 


su lugar 
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importante como eso fue la avalan- 
cha de divisas que ingresó al país. O, 
con más precisión, la relativa facili- 
dad que encontraron los bancos pa- 
ra hacerse de fondos mediante la co- 
locación de deuda (en la forma de tí- 
tulos) en el exterior. Ello también fue 
posible gracias a que los rendimien- 
tos del mercado local (tanto enla Bol- 
sacomo en los títulos públicos y pri- 
vados, además de en otras colocacio- 
nes financieras) ha venido siendo 
mucho mayor que los que se consi- 
guen en el Primer Mundo. 

La mayoría de los bancos que Sa- 
lieron a copar el mercado están reci- 
clando los fondos que obtuvieron en 
el exterior a un costo bastante acce- 
sible, transformando ese dinero en 
préstamos hipotecarios que conlle- 
van una tasa bastante superior. 

El Galicia, el Río, el Quilmes y el 
Crédito Argentino fueron algunos de 
los bancos que tomaron crédito en el 
extranjero para reciclar el dinero en 
préstamos hipotecarios. 

Por su parte, en los casos del Citi, 
el Boston y la Banca Nazionale del 

«Lavoro buena parte del fondeo de 
esas líneas se realizó con los argen- 
dólares que recibieron en depósito. 
Obviamente, también las anteriores 
entidades utilizaron los argendólares 
para lanzarse a este negocio. 


MULTIPLICACIÓN 


“Nosotros asesoramos a nuestros 
clientes para que tomen un crédito 
hipotecario que les resulte viable y 
que les permita tener capacidad de 
pago. Nuestro negocio no es ejecu- 
tar al cliente sino multiplicar los ne- 
gocios”, afirma Suárez Velázquez, 
del Río. 

Un ejecutivo del Banco Holandés 
Unido coincide: “Los bancos quie- 
ren prestar plata y volver a recibir la 
plata más los intereses. Antes, este 
negocio lo hacían las escribanías y 
las inmobiliarias, que rezaban para 
que los tomadores de créditos hipo- 
tecarios no pagaran y así poder eje- 
cutarlos y quedarse con la propiedad. 
Las instituciones bancarias hacen el 
negocio financiero, no el inmobilia- 
rio”. : 

A. medida que el mercado va cre- 
ciendo se multiplican las ofertas (ver 
cuadro) y se dificulta la elección por 
parte del interesado. La primera de- 


cisión es entre endeudarse en dóla- 
res o en pesos, si bien es cierto que 
sólo en las últimas semanas apareció 
con fuerza la variante en moneda lo- 
cal. La alternativa en dólares tiene la 
ventaja de que la tasa de interés es fi- 
ja y relativamente más barata que en 
la opción pesos. Claro que el endeu- 
damiento en moneda dura conlleva 
el riesgo de la devaluación. 

Hasta ahora la delantera la llevan 
los préstamos en dólares, que en pro- 
medio son por lo menos cinco pun- 
tos porcentuales más baratos que en 
pesos. Y, a pesar de que han repun- 
tado mucho, todavía es escasala ofer- 
ta de préstamos más o menos acce- 
sibles en moneda nacional. Además, 
agrega el ejecutivo del Holandés, 


Crédito para armar. 


Cuenta de Crédito en Dólares Citibank. 


Arme su proyecto personal con la total 
flexibilidad que le da una Cuenta de Crédito 
en Dólares con garantía hipotecaria. 
Con montos desde U$S 20.000 hasta 
U$S 200.000. 
Usted utiliza el crédito cuando más le 
conviene, lo devuelve a Su propio ritmo y 
administra sus dólares, decide el destino de 
los fondos y la utilización de su límite de 
crédito. 
Además de esta flexibilidad, usted puede 
armar su propio plazo de financiación: el 
crédito es a 5 años, con una amortización 
mínima mensual programada. 
El saldo restante puede amortizarlo en las 
oportunidades que usted desee, o al 
vencimiento, o solicitar una renovación (*) 
de la línea de crédito por otros 5 años y así 
sucesivamente hasta llegar a 25 años. 
Algo excepcional como sólo Citibank puede 
ofrecerle. Para mayor información, concurra a 
Av. Santa Fe 1634, 1er. piso, Capital Federal, 
o a las sucursales - Citibank indicadas al pie. 
Cuenta de Crédito en Dólares Citibank. 
Desde hoy, cuente con lo que no tenía en 
cuenta. 
» Usted no necesita ser 

cliente del Banco. 


+ Ingresos mensuales 
mínimos desde $ 2.300 


(*) Sujeto a la aprobación de Citibank. 


CITIBAN<S 


AJYO SIVVSVI 


Av. Santa Fe Av. Santa Fe 1634 - Cap. / Flores Av. Rivadavia 6928 - Cap. / Florida Florida 746 - Cap. / J. Hernández Av. Cabildo 1717 - 
Cap. / Lomas de Zamora H. Yrigoyen 9120 - G.B.A. / Martinez Alvear 76 - G.B.A. / Parque Rivadavia AV. Rivadavia 4917 - Cap. / 
Tribunales Viamonte 1548 - Cap. / Barrancas Av. Luis María Campos 1175/9 - Cap. / Belgrano Av. Cabildo 2248 - Cap. / Liniers Montiel 
160 - Cap. / Olivos Av. Maipú 2501 - G.B.A. / Corrientes Corrientes 1720 - Cap. / San Isidro 25 de Mayo 538/542 - Cap. / Torre Diners 
C. Pellegrini 1023.- Cap. / Villa Crespo Av. Corrientes 4618 - Cap. O' en cualquiera de nuestras Sucursales en el Interior del país. 


9% + IVA sobre el monto total del Préstamo, incluye honorarios de escribano por la hipoteca; honaranos de tasación y gastos de apertura de la lnea, seguia de 


Tasa nominal anual: 18%. Si el destino del Préstamo es para la compra de vivienda; los intereses se encuentran exentos de IVA, no asi para otros destinos, gastos de otorgamiento; 4,5 a a 
$5 para cientes Cilbank y $10 para no clientes Cilibank, sellado e impuestos de hipoteca: vanable según valor de la propiedad y ubicación de la misma 


Vida: 0,195% mensual sobre la nea utilizada, seguro de incendio: 0,085 anual sobre valor de la propiedad, gasto de mantenimiento mensual de la Cuenta de Crédito en Dólares: 
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FINANCIA 


Financiación: Hasta el 60% 
del valor del inmueble 

Plazo: 10 años 

Tasa: 12,75% anual 

En dólares, con cuota fija 

de 147,84.- por cada 10.000.- 
Ingreso Fliar. mínimo: $1.500 


Además de esta opción exclusiva, usted puede elegir para acceder a alguna de las 120 obras, cualquier 
altemativa de toda la familia de Créditos Hipotecarios del Banco de Galicia, con entrada gratuita. * 


(**) Libre de 3,78 % de Gastos de Compensación Bancaria. Se abonan Escrituras (Honorarios, Impuestos y Gastos) y Comisión de la Inmobiliaria interviniente. 
TNA: 12,75%, TEM: 1,05% 


Acérquese a cualquiera de nuestras 170 sucursales 
o llámenos, de lunes a vienes de 9 a 19 hs. 


323-9000 


Créditos Hipotecarios del Banco de Galicia. 
En financiación inmobiliaria, beneficios ayer, hoy y siempre. . 
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CREDITOS HIPOTECARIOS 


Ayudamos a 


LAUTREC+¿: 
nm 


Lo 
n 


comprar 
COMO NUNCA, 


Financiamos lo que usted elrja. 


Tenemos toda una familia de Créditos Hipotecarios para que usted pueda comprar 
un inmueble nuevo o usado a su elección. Con los mejores plazos, tasas, sistemas y monedas de pago. 


Plazo: hasta 12 años. 
Tasa: 16% anual. 

En dólares, cuota fija 
de 156,58. 
Cancelación sin cargo. 


Plazo: hasta 10 años. 
Tasa: 13,75% anual. 
En dólares, para montos 
mayores a 55.000. 
Cuota fija de 153,77. 


Plazo: hasta 10 años. 

Tasa: 14,75% anual. 

En dólares, para montos 

de 10.000 a 55.000 * 

Cuota fija de 159,81. 9 


Plazo: hasta 10 años. 
Tasa: 18% anual. 

En pesos, con tasa 
variable y amortización 
acelerada. Cuota inicial 
de 233,33. 


Como la familia es numerosa, también tenemos para usted otras opciones en pesos 


dólares y combinadas. Crédito para Refacciones, Crédito Puente y muchas alternativas más. 


Para estas líneas, la financiación es hasta el 55% del valor del inmueble. En todos los casos las cuotas indicadas 
son por cada 10.000 pesos o.dólares. Y el ingreso familiar mínimo debe ser de $ 1.500. Se abonan Gastos de Compensación Bancaria del 3,78%, 
Escrituras y Comisión de la Inmobiliaria interviniente. 


12/16: TNA 16%, TEM 1,31%- 10/14/75: TNA 14,75%, TEM 1,21%- 10/13/75: TNA 13,75%, TEM 1,13%- 10/18: TNA 18%, TEM 1,48% 


EE OSO de Galicia 


Beneficios. Ayer, RO y Siempre. 


5 Domingo 12 de diciembre de 1993 


O» 


“cuando se habla de propiedades 
todo es en dólares”. 

““Hoy no estamos pensando en 
pesos porque la diferencia de tasas 
es terrible y el valor de la cuota au- 
menta radicalmente”, afirma Juan 
Carlos Di Gregorio, gerente de 
Marketing y Desarrollo del Crédi- 
to Argentino. “Desde el año pasa- 
do tenemos una demanda sosteni- 
da de este tipo de créditos, que 
muestra a las claras el boom que se 
está produciendo en refacciones, 
remodelaciones y posteriormente 
compras. No sólo están las familias 
que compran su primera vivienda 
sino también las que saltan del dos 


al de tres ambientes, y así sucesi- 
vamente”. 


VARIABLES 


¿Qué pasa con los plazos? Según 
Di Gregorio “los bancos compiten 
ofreciendo una buena tasa y el plazo 
más largo, pero los que hablan de 10 
a20 años únicamente se aferranauna 
consigna publicitaria. Nuestros 
clientes prefieren pagar una cuota un 
poquito más alta pero salir rápido del 
préstamo. No vemos una avidez por 
el plazo más largo”. 

Un oficial de crédito del Quilmes 
apuntala el argumento: “No hay que 
olvidarse de que nuestros créditos 
son precancelables total o parcial- 


Por Andrés Sicouly* 


a estabilidad, el 
marco de la liquidez 
internacional y el 
mercado de capita- 
¿les argentino que 
será potenciado en 
el futuro por los fondos de previsión 
son los marcos objetivos a partir de 
los cuales se genera un crecimiento 
de confianza que impulsan a los ac- 
tores de este negocio inmobiliario: 


MONTO: hasta u$s 80.000.- 
PLAZO: hasta 120 meses. 
T.N.A.: 16% 


COSTO FINANCIERO TOTAL 
EFECTIVO ANUAL: 18,8021 % 


Florida 302 y Sucursales. 
Consultar a los Tel.: 325-7713/2746/2670. 


($) banco «ciudad 
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PRESTAMOS HIPOTECARIOS 


Para la adquisición de vivienda familiar 


CONTRIBUYENDO CON LA POLITICA ECONOMICA NACIONAL 
DE ABARATAR LOS COSTOS FINANCIEROS 


mente”. 

En cuanto al perfil de los tomado- 
res, el funcionario del Quilmes res- 
pondió que “nosotros tenemos todo 
tipo de gente. Estamos otorgando 
desde 20.000 hasta 200.000 dólares; 
todos son bienvenidos, no tenemos 
límites en el monto de los créditos”, 
asegura. 

La tasa y el plazo son dos varian- 
tes importantes a la hora de elegir en- 
tre los bancos. Pero no son las úni- 
cas. Además hay que tener en cuen- 
ta si hay posibilidad de precancelar 
o no—y a qué costo—, y cuáles son los 
gastos y comisiones. 

Entrevistado poreste diario, el pre- 
sidente del Patricios, Alberto Spols- 
ki, afirmó que los créditos hipoteca- 
rios tienen “un alto grado de seguri- 
dad y muy buena rentabilidad”, pero 
alertó sobre una hipotética disminu- 
ción en el valor de las propiedades. 
“Evidentemente que en ese caso el 
sistema bancario podría sufrir un tr 
go bastante amargo”. Difere: 
fuentes consultadas por est 
auguran un importante cr 
en este tipo de créditos, y 
pronostican una ulterior d; 
de las tasas de interés, q 
rían un piso del 12-13 
anual. 

Esta tendencia a la baj 
por la importante liquidez 
goza el sistema financiero nof 
ricano y por el esperado aume 
el volumen del negocio bancario 
la Argentina, que provocarían unare- 
ducción en los costos y en los spre- 
ads. La confirmación de esta tenden- 
cia se está dando en estos días, con 
bancos que se trenzan en una guerra 
por la captación de clientes. 

De todas maneras, todavía queda 
un largo trecho por recorrer. En el 
Primer Mundo la tasa por créditos hi- 
potecarios está bien debajo del 10 por 
ciento anual, y los plazos llegan has- 
ta 30 años. 


los bancos por un lado, y el público 
Inversor y consumidor por el otro. 

El nivel de necesidad y propensión 
ala ampliación o ala mudanza de vi- 
vienda es muy superior a los cáno- 
nes internacionales en la Argentina. 
Esto no obedece sino a un hecho ob- 
jetivo y lógico: la falta de préstamos 
durante más de una década postergó 
a muchas familias y prácticamente a 
más de una generación de argentinos 
de recursos medios, que han tenido 
que sufrir la falta dé créditos accesi- 
bles para mudarse. 

Laestructura cultural argentina su- 
frió alteraciones importantes deriva- 
das de esa situación anormal de fal- 
ta de crédito. Existen aún esquemas 
de pensamiento que menosprecian o 
que exterjorizan calificaciones de 
ciudadano de segunda a aquel que 
tiene hipotecada su propiedad. En el 
presente se vienen abandonando rá- 
pidamente estos conceptos y no será 
de extrañar que en algún momento, 
como sucede en el mundo estable, 
aquel que no tenga hipoteca o se ma- 
neja normalmente a crédito sea jus- 
tamente el que llama la atención por- 
que no es sujeto de crédito ode con- 
fianza, que finalmente es lo que sig- 
nifica la palabra. 

El presente y futuro de este nego- 
cio se puede imaginar con mayor 
segmentación en tasas y modalida- 
des, y con tendencia al definitivo 
abandono de la operación de conta- 
do rabioso cash, con independencia 
de los montos de la transacción. El 
crédito hipotecario se.irá convirtien- 
do en el único medio de pago de vi- 
viendas lógico. Ningún industrial, 
comerciante, empleado o trabajador 


DOS 


de dólares) 


300 
200 
200 
130 


Citibank 


Crédito Argentino 


Boston 90 


37 


Holandés 


LA REVALORIZACIÓN 
DE LA HIPOTECA 


en general estará dispuesto a desca- 
pitalizarse mediante una sangría de 
pago al contado, cuando puede dis- 
tribuir ese gasto en el tiempo. Y an- 
te la realidad de los préstamos hipo- 
tecarios tampoco va a postergar la 
adquisición de un bien tan vital y ne- 
cesario para su familia que inexora- 
blemente crece y necesita comodi- 
dad. 


* Departamento de Negocios In- 
mobiliarios del Banco de Galicia 


LA ALTERN 


TIAVI 


unque acaba 

delanzaruna 

línea de cré- 

ditos para la 

vivienda tra- 

dicionales, 
el fuerte del Banco Hipotecario Na- 
cional sigue siendo el Tiavi, los Tí 
tulos de Ahorro que ya circulan por 
un total de 150 millones de dólares 
en tres series de emisión. 

Los Tiavi generan una renta anual 
equivalente a Libor (esa tasa está 
ahora en 3,5 % anual) más 2 puntos, 
que se abona trimestralmente, pero 
lo relevante es que su tenencia da de- 
recho a acceder a un préstamo hipo- 


tecario por dos veces y media el va- 
lor nominal del título, Esos créditos 
son a 15 años de plazo, hasta un má- 
ximo de 60.000 dólares y tienen un 
interés de Libor más 5 puntos en la 
serie 1 y de Libor más hasta 8 puntos 
en las series II y HI. 

Estaba previsto que el acceso al 
préstamo para la serie 1 fuera en ju- 
lio de 1994, pero el directorio del 
banco adelantó la fecha anoviembre 
de este año, f1jó la tasa en Libor más 
6,25 (lo que arroja 9,75 %, bastante 
menos que lo que cobran las restan- 
tes entidades), y acotó el monto del 
préstamo al doble de la tenencia de 
Tiavi. Con 20.000 dólares en Tiavi 
se recibe además 40.000 dólares de 
préstamo, lo que se cancela en 180 
cuotas de 441 pesos que incluyen co- 
misiones de desembolso y adminis- 
trativas. 

El acceso al crédito de la serie 11 
está pautado para diciembre del *94, 
y de la serie III para agosto del 95. 

Además, el BHN lanzó una línea 
tradicional por 100 millones de dó- 
lares (60 serán fondeados por la en- 
tidad oficial y 40 por bancos asocia- 
dos al negocio) para comprar, cons- 
truir o refaccionar. Los préstamos 
son de 1 a 5 años, a una tasa del 13,5 
por ciento anual, y por montos de 
5000 a 20.000 dólares. Por ejemplo, 
20.000 dólares a 5 años dan lugar a 
una cuota de 476 pesos, y 10.000 dó- 
lares a 3 años implica una amortiza- 
ción mensual de 351 pesos. 


Encomiéndeselo 
aAÁnareanl. 


La Empresa 


que le facilitará el traslado de sus envíos de hasta 30 Kg. contando, además, 
con la seguridad y eficiencia que sólo puede brindarle Andreani. 


L) 


Andreani llega. Siempre. Antes. 


Correo PrivaDo - 


di 
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PISE PETROLEO 


YEN EL2000 
TAMBIEN 


pesar de sus 
tantas veces 
anunciada 
muerte, el pe- 
tróleo celebra 
hoy. un año 
más. Y con 
pleno derecho para hacerlo. Su tiém- 
po económico será sin duda mucho 
más breve que su'tiempo histórico de 
constitución orgánica, pero lejos es- 
tamos de los cantos de sirena que, en 
los albores de la revolución ecológi- 
ca, apresuradamente pronosticaron 
su pronta desaparición. 

Y cierto es que no le faltan, a esta 
suerte de mercancía maravillosa, ra- 
zones para festejar. Continúa plena- 
mente vigente a pesar de los despla- 
zamientos de la frontera tecnológica, 
de la llegada de nuevos paradigmas 
productivos y de los procesos de sus- 
titución respecto de otras fuentes 
energéticas. El petróleo da todavía 
mucho que hablar. Quienes no lo po- 
seen no pueden sustraerse a la cuida- 
da planificación de su abastecimien- 
to, mientras que los países producto- 
res continúan aún calibrando la opti- 
mización de su producción, la evolu- 
ción de sus precios y la racionalidad 
microeconómica de su explotación. 

Su impacto es fuerte en todos los 
países, ya sea por su incidencia en la 
balanza comercial, como por la sen- 
sibilidad que respecto de su cotiza- 
ción tiene el nivel general de precios, 
dada la fuerte repercusión de esta ma- 
tería prima en los consumos más di- 
fusos y cotidianos. Las mismas bol- 
sas de valores ven oscilar su nivel de 
actividad, así como las tendencias de 
la misma, según qué acontezca con 
esta mercancía tan particular, cuya 
densidad específica se proyecta a un 
sinnúmero de actividades económi- 
cas, públicas y privadas, industriales 
y de servicios, de consumo o de in- 
versión. 

A pesar de registrar actualmente 
uno de los más bajos precios de su 
historia, no cabe duda de que esta 
commodity internacional se encuen- 
tra cómodamente instalada en el de- 
venir capitalista. Y ello de manera na- 
da residual, ya que a su evolución es- 
tán atados aquellos sectores altamen- 
te estratégicos y de punta del capita- 
lismo contemporáneo, como el sec- 
tor automotor y todos los a él conec- 
tados, el de transportes, el energéti- 
co, etcétera. 

Por otra parte, no está aún dicha la 
última palabra respecto del par petró- 
leo-ecología, y lo menos que puede 
decirse es que el mismo no parece ser 
irremediablemente excluyente, como 
muchos lo plantean. La investigación 
y desarrollo del producto, tanto la re- 
ciente como la en curso, parecen tes- 
timoniar que es mucho el potencial 
de progreso técnico que el petróleo 
puede aún albergar para reconciliar- 
secon las legítimas aspiraciones eco- 
lógicas de las sociedades capitalistas. 

Finalmente y respecto de los paí- 
ses en desarrollo, el petróleo puede 
representar todavía un alto valor es- 
tratégico. Y ello no sólo como insu- 
mo insustituible sino básicamente co- 
mo punta de lanza de un modelo de 
acumulación industrial intensivo y 
modernizante. Es éste sin duda el ca- 
so para la Argentina, donde la deci- 
sión de privatizar su producción y co- 
mercialización no debería implicar 
renunciar a su uso estratégico en tér- 
minos de desarrollo económico, re- 
creando alguna forma de renta nacio- 


nal a partir de este clásico productor 
de renta. El petróleo puede así ali- 
mentar con divisas la sed que de és- 
tas tiene necesariamente todo mode- 
lo de industrialización intensiva, a 
condición de una adecuada progra- 
mación de la utilización de las mis- 
mas en base a una estratégicamente 
diseñada políticaindustrial. Ensuma, 
el oro negro sigue siendo a la econo- 
mía, a la industria y al desarrollo lo 
que el amarillo es a las finanzas in- 
ternacionales. Una suerte de referen- 
te de última instancia, que todo hori- 
zonte económico verosímil incluye 
aún en su paisaje. 


PETROLEO 


ESTO ES diia ds 


Con las reglas de juego actuales, 
obtuvimos estos resultados. 


Para seguir creciendo, 
no las cambiemos. 


13 DE DICIEMBRE 
"DIA DEL PETROLEO” 


CAMARA DE EMPRESAS 
PETROLERAS ARGENTINAS 


Domingo 12 de diciembre de 1993 


